
Effectief Netwerken

Je netwerk is de brug naar je doelgroep





Netwerken, wat verstaan we er onder?



Netwerken

✓ Netwerken is het actief opbouwen en onderhouden van jouw persoonlijke relaties, waarbij 

het draait om elkaar te helpen om verschillende doelen te bereiken. Wat je geeft, krijg je 

namelijk altijd weer terug. Je weet alleen niet van wie, wanneer en op welke manier!

✓ Als je het leuk vindt om met mensen om te gaan, vind je het ook leuk om te 

netwerken!



Stop met verkopen en word gekocht!



Stop met verkopen en word gekocht!

Jouw 

doelgroep
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Jouw Netwerk



Stop met verkopen en word gekocht!



✓ Je netwerk is een brug naar je 

doelgroep

Investeer in je netwerk, omdat ze jou met 

je doelgroep in gesprek brengen!

Je netwerk is belangrijker dan je doelgroep



Palmboom methode

P: Plezier

A: Aandacht voor Anderen, Actief en Altijd

L: Lange adem (Palmboom gaat ook pas na een aantal jaar harder 

groeien)

M: Multi-inzetbaar

B: Bestaand netwerk gebruiken

O: Ontmoeten nieuw netwerk

O: Organiseren

M: Mindset



type mensen binnen je netwerk

1. Figuranten

Iemand die je alleen vluchtig 

kent, noemen we een figurant. 

Je hebt er niet direct een 

relatie mee en ze weten ook 

niet welk werk je doet.

2. Sympathisant

Iemand die jou goed kent en je 

iets gunt, is een sympathisant. 

Hierbij ligt de nadruk op de 

relatie. Vaak weten ze nog niet 

precies welk werk je doet, 

maar de relatie is goed. Denk 

hierbij aan vrienden en of 

familie.

3. DJ

Iemand die vertrouwen heeft in 

jouw dienstverlening, kwalificeert 

zich als DJ. Met een DJ heb je 

geen diepgaande relatie, maar de 

DJ is wel enthousiast over jouw 

product of dienst. Bijvoorbeeld de 

opdrachtgevers.

4. Ambassadeur

Alleen relaties die 3 uit 3 scoren –

kennen, gunnen en vertrouwen –

willen waarschijnlijk ook voor je 

aan het werk. Dit is een potentiële 

ambassadeur. Een ambassadeur 

is een combi tussen een 

sympathisant en een DJ. 



Opdracht 5: wie zouden jouw kruiwagens kunnen zijn?

Het netwerk achter je doelgroep

Wie is mijn klant (Branche/functie)?Wat doe ik (Branche/functie)?

Wie spreekt mijn klant (Branche/Functie)?

Wie spreekt mijn klant (Branche/Functie)?

Wie spreekt mijn klant (Branche/Functie)?

Wie spreekt mijn klant 

(Branche/Functie)?

Wie spreekt mijn klant (Branche/Functie)?



Zoek je contactpersoon m.b.v. LinkedIn



Klik bij “ik” op het pijltje en ga naar instellingen en privacy 



Klik op “kopie van uw gegevens downloaden” en vink daar 

connecties aan



Klik daarna op “archief downloaden” en wacht 10 minuten. 

Na 10 minuten kun je jouw contacten naar Excel brengen.



Je eigen netwerk



De netwerkpitch

Elementen/bouwstenen netwerkpitch:
✓ Je doelgroep: Wie zijn er met jouw product of dienst geholpen? Hoe 

concreter, hoe beter.

✓ Het probleem of de behoefte waarmee je jouw doelgroep helpt. Met name 

belangrijk voor je netwerk

✓ Jouw oplossing. Waarom moeten ze bij jou zijn?

✓ Wat jouw oplossing oplevert. Oftewel het resultaat van de oplossing.



Uitnodiging
www.myn.nl/events

mark@myn.nl / 06-54978931

http://www.myn.nl/events
mailto:mark@myn.nl


Erkenning en waardering

Iedereen bedankt en heel veel succes 

en plezier gewenst met het stoppen 

met verkopen en gekocht worden!
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